


Do IT

Business Solulions




e Assegurar que Areas de Negdcio compram o que é realmente necessario

e Accaoiirar e & naon n nrarn rarraertn an farneradar

e Negociacao de Precos , Descontos e Condicdes de Pagamento de forma a conseguir aumentar a
rentabilidade da empresa

e Consideracdo dos Tempos de Entrega, Qualidade e Niveis de Servico de forma a calcular o custo
efectivo dos bens e servicos comprados

Reduzir o Custo
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Globalizagdo, consequéncia do liberalismo da
evolugdo nas comunicagdes e da Internet

Evolugdo Tecnoldgica a um ritmo exponencial

Gerir um leque de potenciais fornecedores/parceiros cada
vez mais alargado e disperso

Sendo um ponto privilegiado de contacto com o mundo
exterior devera ter a capacidade de absorver e integrar
ideias Uteis para a inovagdo, desenvolvimento e
competitividade da organizacdo













Press3o para Reduzir Custos Solugdes de Colaboracao assentes na
Internet

Processos Repetitivos e Consistentes Aplicagdes e processos mais simples,
acessiveis e abertos a parceiros

Globalizagao da rede de - e .
Fornecedores ntegragao da Informacao
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